Kurzus neve: EIméleti bazisu projektfejlesztés C / Uzleti Modellek alakitasa
Ez a kurzus tematika az egyetem bezarasat kovet6 idészak (2020.03.16-tdl) online oktatasi menetét foglalja
Ossze. Pirossal jelezve az eltéréseket a félév elején kiadott tematikahoz képest.

A kurzus oktatdja, elérhetGsége: Pecze Krisztina, peczce@mome.hu

Kod: Tantervi hely: Javasolt félév: [ Kredit: Tandraszam:

M-AE-102 Egyéni hallgatdi
munkadra:

Kapcsolt kodok: Tipus: Szab.val-ként Szab.val. esetén sajatos el6feltételek:

M-SZ-201-ELM-2019202-08 | (szeminarium/el6a |felvehets-e? -
das/gyakorlat/konz |igen
ultacid stb.)

A kurzus kapcsolatai (eléfeltételek, parhuzamossagok):

A kurzus célja és alapelvei:

Az Uzleti modellek cim( kurzus az izleti modellek elemeivel és azok elméleti alapjaival ismerteti meg a hallgatdkat.
A targy elméleti és gyakorlati ismereteket, készségeket és attitlidot fejleszt6, gyakorlatorientalt tantargy. Az
el6adasok és a szemindriumok rendszerezett ismereteket nyujtanak, amelyet gyakorlati feladatok és vallalati
példak egészitenek ki. A szemindriumok célja, hogy a hallgaték képesek legyenek egy vallalkozds Uzleti
modelljének elemzésére, és elsajatitsak az Gzleti modell kialakitdsara és miikodésére vonatkozd ismereteket

Tanulasi eredmények (fejlesztend6 szakmai és altalanos kompetencidk):

Tudas:

Elméleti ismeretekkel rendelkezik az Gizleti modellek azonositas, kialakitasa és valtoztatasa terlletén, és ezeket
vallalatfejlesztés soran alkalmazni tudja.

Képesség:

Képes relevans informacidk gydjtésére és azok elemzése révén 6nallé dontések meghozatalara.

Attitld:

Nyitottsag az tizleti modell koncepcidjanak a design és a mlvészet teriiletén torténd alkalmazasara és
valtoztatdsra, az 6nalld kritikai gondolkodas révén.

A kurzus keretében feldolgozandé témakorok, témak:
e Uzleti modell értelmezése
e Uzleti modell elméleti alapok
e Az lzleti modellek kérnyezeti elemei
e A piaci és nem piaci kdrnyezet elemei
e Uzleti modellek m(ikédése
e Uzleti modell fejlesztése
e Stratégia és lGzleti modell 6sszefliggései
o Az lizleti modellek elemei

Tanulasszervezés/folyamatszervezés sajatossagai:

Oktatas tervezett menete:

Datum Id6 Téma Feladatok-helyszin
2020. febr. 04. | 8.30-10.30 Bevezetés — alapfogalmak

2020. febr. 11. Uzleti modell elmélet

2020. febr. 18. Folyamat menedzsment

2020. febr. 25. Uzleti modell elemei Témaegyeztetés
2020. marc. 03. Nem piaci kdrnyezet hatasa




2020. marc. 10. Piaci kornyezet, iparagi kérnyezet

2020. marc. 17. Tavaszi szlinet (Rektori utasitasra)

2020. marc. 24. Uzleti modell tervezése Email-Témavazlat leadas
2020. marc. 31. Marketing Teams/ Google meeting
2020. 4pr. 07. Emberi er6forras-gazdalkodas, Innovacid Teams/ Google meeting
2020. apr. 14. Beruhdzds és Finanszirozas Teams/ Google meeting
2020. apr. 21. Hallgatdi dolgozatok prezentacidja Teams/ Google meeting
2020. apr. 28. Hallgatdi dolgozatok prezentacidja Teams/ Google meeting

A hallgatdk tennivaldi, feladatai:
e aszeminariumokon vald részvétel
o felkésziilés a szeminariumi aktiv részvételre
e azegyes témadk tantermi feldolgozdsa el6tt az aktudlis kotelezd és ajanlott irodalom elolvasdsa
e adolgozat témdjanak egyeztetése a szemindriumvezetével
e adolgozat és a prezentacid Drive-ra torténd feltdltésének hatarideje 2020. aprilis 18. szerda éjfél!!!

Ertékelés:
Teljesitendd kévetelmények:
e  Aktiv szeminariumi részvétel. A félév sordn max 3 hidnyzas elfogadhaté.
e Minden hallgatd a félév sordn egyénileg egy el6re kiadott témaban kisel6adast tart a szemindriumon
e A hallgaték egyénileg beadandé dolgozatot irnak, amit prezentdlnak is. A dolgozat a kurzus
ismeretanyagahoz kapcsolddva egy vallalkozas lizleti modelljének bemutatdsa. A hallgaté dolgozata
témajat a szeminariumvezetGvel a témavazlat leaddsdhoz el6zetesen egyezteti a 2020. februdr 26-ig. A
beadandd dolgozat témavazlatanak leadasi hatarideje a 2020. marcius 25-i szemindrium. A dolgozat
maximalis terjedelme el6lap és irodalomjegyzék nélkiil 8-10 oldal. A formai kovetelményeket a
szeminariumon ismertet;jiik.
e Adolgozat és a hozza tartozé prezentacio leaddsi hatarideje 2020. aprilis 18. szerda éjfél. A dolgozatot
és a prezentdacidt a Google Drive-ra (2020-Tavasz-MA-8:30) kérem feltdlteni a megadott hatariddig.
Ertékelés mddija:
1.) 25 % - A szemindriumon nyujtott teljesitmény (10% részvétel + 15% aktivitas-kisel6adas prezentacid)
2.) 15 % - A dolgozat témavazlata, irodalomjegyzékkel — Leaddsi hataridé 2020. marcius 25-i szemindrium.
3.) 20 % - A dolgozat prezentacidja - El6re megadott id6pontban. A beosztds a Google drive-on !
4.) 40 %- A dolgozat — El6re megadott id6pontban, a vizsgaiddszakban.

Az értékelés szempontjai:

e A szemindriumi részvétel értékelése az otthoni felkésziilésen és az drai aktivitason alapul

e A prezentacio értékelésének szempontjai:
- 20 % - azid6keret betartdsa (15 perc)
- 20 % - slide-ok, tartalma, formazas, design
- 40 % - informaciékozlés relevancidja, strukturaltsaga, szakmaisaga, fokuszaltsaga
- 20% - el6adasmad

e Adolgozat értékelése

Szempontok %
a téma bemutatdsa, relevancidja 10
a szakirodalmi hattér fogalmak tisztazasa 10
a targyalt téma részletes kidolgozas 40
konkluzié 20
hivatkozas és forraskezelés 10
a dokumentum formazdsa 10




Figyelem: a hatarid6k be nem tartdsa és a plagium az adott feladat O ponttal torténé értékelését vonja maga utan.

Az érdemjegy kiszamitasa:
84 % — 100% = jeles (5)
73 % —83%=jb (4)
62 % — 72 %= kozepes (3)
51 % — 61 % = elégséges (2)
0 % —51% = elégtelen (1)

Kotelezd irodalom:
e Alexander Ostenwalder — Yves Pigeur (2012): Uzletimodell-épités kézikonyve, Budapest

Ajanlott irodalom:
e StartupGuide 2018

Egyéb informaciok:

Mashol/kordbban szerzett tudas elismerése/ validacios elv:
— részleges beszamitas/elismerés lehetséges

Tanéran kiviili konzultacids id6pontok és helyszin:
A félév soran fogadddra: Szerda 13:00-13:30 kozo6tt az EIméleti Intézet konzultdcids terében.
ElGzetes email egyeztetéssel mas id6pontok.




